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　今日多くの企業が厳しい競争の中で、 モノが売れずに、 また売れても儲からないという

低収益スパイラルに苦しんでいます。 必死でモノを造って、 徹夜で市場分析をして、 足が

棒になるまで営業して…それぞれが与えられた役割を懸命に果たしているのに、 なぜその

負のスパイラルから抜け出すことができないのでしょうか。

　本説明会では、ＴＯＣの手法を使った 「利益３倍増」 を実現するための考え方についてご

紹介し、 低収益スパイラルから抜け出して真の競争優位を実現するのに必要なしくみにつ

いてご説明いたします。

１. 会社が儲からない原因

２.ＴＯＣセールス＆マーケティングとは

３. 利益３倍増を実現するのに必要なしくみとは

４. ワークショップのご案内

共 　催　ゴール ・ システム・ コンサルティング株式会社 / 株式会社ビーイング
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ゴール・システム・コンサルティング株式会社
Total Solution Provider Applying Theory Constraints 人を主役に、明日を豊かに。

株式会社ビーイング

３つのサバ４つの勘違い ３つのサバ４つの勘違い

勘違い① とにかく売上を上げればよい

勘違い② 「見える化」すれば問題が解決できる

勘違い③ お客様のニーズに応えるのが営業の役割

勘違い④ コンサルティング営業こそ理想的な営業スタイルだ

サバ① 顧客を人質にした営業マンの「サバ」

サバ② 機会損失を恐れる顧客の「サバ」

サバ③ 早めに手を打とうとする工場の「サバ」

企業の儲けを阻むもの企業の儲けを阻むもの

モノづくり ・ マーケティング ・ 売るしくみモノづくり ・ マーケティング ・ 売るしくみ

営業部課長、 マーケティング担当者 
製造 ・ 開発の強みを収益につなげたいと考えているマネジャー 



ゴールシステムコンサルティングのご紹介

エリヤフ ・ M ・ ゴールドラット博士の ＴＯＣ（制約条件の理

論）。 日本でも数年前瞬く間にベストセラーになった小説 「ザ・

ゴール」 で紹介された考え方を、 翻訳出版よりも先に日本で

初めて実践 ・ 普及に取り組んだのが、 弊社代表取締役村上

とプリンシパルの石田のコンビでした。

ＴＯＣに関する日本随一ともいえる豊富な実績とノウハウを活

かすべく、 ２００２年秋ゴールシステムコンサルティングはその

産声を上げました。

私たちの使命は、 継続的にＴＯＣに基づく現実的な問題解決

策を提供し、 お客様に短期間で、 現実のビジネス上の利益

を得て頂く事です。 私たちのソリューションは、 どのような産

業 ・ 業種にも適用可能であり、 お客様の戦略的な目的を達

成するための継続的改善プロセス （ＰＯＯＧＩ） をサポートす

るものです。

株式会社ビーイングのご紹介

昨今、 多くの企業 ・ 団体においてプロジェクトマネジメントの

重要性が注目されています。 しかしながら、 急速に増加する

需要に対し、 本当の意味で 「使える」 手法、 ツールがなか

なか見付からないというのが市場の声でした。

「お客様のお役に立ちたい」 その思いで工程管理システムを

開発している中で、ＣＣＰＭに出会いました。

ゴール ・ システム ・ コンサルティング㈱を始めとする推進者の

方々にご指導いただきながら２００５年春、 国産初のＣＣＰＭ

システム 『ＢeingＰroject-ＣＣＰＭ建設版』 を発売いたしました。

おかげさまで、 多くの方々にご支持いただき、 ２００６年には

サーバーでの管理も可能になった全産業向けシステム 『Ｂ

eingＭanagement-ＣＣＰＭ』 を発売いたしました。

弊社は、 このシステムであれば、 製品開発や研究開発分野、

システム開発、 建設プロジェクトなど

において、 高い付加価値をもつサー

ビスをお客様にご提供できるものと考

えています。

弊社コンサルタント執筆書籍及び導入事例ＤＶＤ

Being Management
CCPMCritical Chain

Project Management

新宿区西新宿 8-14-24　西新宿 KF ビル 4F

TEL ： (03)5348-3720 FAX ： (03)5348-3721

丸の内線 「西新宿駅」 1 番出口徒歩 3 分

会場のご案内

株式会社ビーイング  
東京オフィス　セミナールーム
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株式会社ビーイング
東京オフィス

〒101-0047 東京都千代田区内神田 1-2-15 第三亀田ビル２F
TEL ：03-5282-2480 FAX：03-5282-2417
http://www.goal-consulting.com/
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ゴール・システム・コンサルティング株式会社

ＴＯＣの
考え方と進め方
ＴＯＣの
考え方と進め方


